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Curriculum Vitae Emiliano Riba

Emiliano Riba

© www.studioriba.it

Avvocato titolare di Studio Legale

Luglio 2001 - ottobre 2004:
praticante e successivamente patrocinatore legale presso lo Studio Legale Comba — Torino

Novembre 2004 — dicembre 2006: avvocato presso lo Studio Legale Comba, Torino
Gennaio 2007 — marzo 2012: cofondatore e socio dello “Studio Legale Comba e Associati”
Marzo 2012 — oggi: fondatore e titolare dello Studio Legale Riba

Dal 2002 docente e formatore presso CEIP Piemonte, Cescot, Adaci, E3 in tema di
miglioramento ed internazionalizzazione dei processi produttivi aziendali.

Dal 2021 Cultore della Materia in Sistemi Giuridici Comparati

- Maturita Classica, Liceo Classico “S. Pellico” — Cuneo, 1994.

- Laurea in Giurisprudenza conseguita presso I'Universita degli Studi di Torino nellanno accademico
1999/2000. Titolo della tesi: "Il problema della legittimita del conflitto nei Balcani del 1999". Prof. E.
Greppi, votazione 105/110.

- Seminario presso la Camera di Commercio Internazionale di Parigi "Negotiating, Drafting Managing
International Contracts and Conflict Resolutions", Parigi, 9-12 Dicembre 2002.

- Corso di Studi IPSOA "Nuovo Diritto Societario”, Torino, aprile 2004.

-1° MED MID Forum, organizzato dalla “Cour Européenne d'Arbitrage”, Roma, settembre 2007

-2° MED MID Forum, organizzato dalla “Cour Européenne d'Arbitrage”,Valencia, novembre 2008

- Master in Mediazione, Cuneo, aprile 2010 — Torino, giugno 2011

ltaliano

COMPRENSIONE PARLATO PRODUZIONE SCRITTA
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Inglese

Francese

Competenze comunicative

Competenze organizzative e

gestionali

Competenze professionali

Competenze digitali

Patente di guida

ULTERIORI INFORMAZIONI

e  Pubblicazioni

Conferenze e Seminari
/attivita di docenza e
formazione

Curriculum Vitae Emiliano Riba
Ascolto Lettura Interazione Produzione orale
Cl2 c2 Cl2 Cl2 C/2
cn Cl2 cn cn CNn

= possiedo elevate competenze comunicative acquisite durante la mia esperienza di come docente e

relatore in convegni e seminari

= titolare dello studio legale, con capacita organizzativa e gestionale.

Contrattualistica internazionale, arbitrati internazionali, recupero crediti allestero.

AUTOVALUTAZIONE
Elaborazione . ) ) . )
delle Comunicazione Cg:nzt'g:jt? : Sicurezza R'S?,t'é'gr?]? di
informazioni P

Utente intermedio | Utente intermedio | Utente intermedio = Utente intermedio | Utente intermedio

B

“| Contratti Internazionali — L'agenzia Commerciale”, Ed. Giuffré — Milano, novembre 2012.

"Sulla Crisi Balcanica del 1999 e sulla legittimita dellintervento armato”. In "Rivista
dell'lstituto Storico della Resistenza", n.60/2001;

"Agricoltura biologica e libera circolazione dei fertilizzanti" in "Fertilizzanti" n.2 2002
"Normativa Fiscale Italiana e libera circolazione dei fertilizzanti nel'Unione Europea" in
"Fertilizzanti", n. 3 2002.

"Etichettatura dei prodotti alimentari" - Newsletter "Dall'Unione Europea” della Camera di
Commercio di Torino, n 5/2003 (collaboratore).

"La nuova normativa comunitaria sugli appalti pubblici”, Newsletter "Dall'Unione Europea”
della Camera di Commercio di Torino, n. 3/2004 (collaboratore).

"Clausole Arbitrali - Chi sbaglia paga", in Provincia Oggi - mensile del'Unione degli Industriali
della provincia di Cuneo - n.1/2005 (coautore).

"Le trappole che vengono dall'Est", in Provincia Oggi - mensile dell'Unione degli Industriali
della provincia di Cuneo - n.3/2005 (coautore).

"Guida agli Appalti Privati in Francia", con Stefano Garelli, a cura della Camera di
Commercio di Cuneo, 2006.

Manuale Tecnico bilingue “Inter — bois”, realizzato in collaborazione tra la Regione Piemonte
e la Regione Rhone-Alpes, 2007.

Ottobre 2002: Relatore nel seminario: "Le Associazioni Temporanee di Imprese - Gli Appalti
internazionali" presso la Camera di Commercio di Torino.
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Novembre 2002: Relatore nel seminario: "Il recupero del credito all'estero” presso il "Centro
Estero Camere di Commercio Piemontesi".

Marzo 2003: Relatore nel seminario "Gare d'appalto Internazionali - Le opportunita nel
settore elettrico ed elettronico" presso la Camera di Commercio di Torino.

2003 —2008: docente di diritto privato e commerciale presso il CESCOT PIEMONTE: corsi
di preparazione all'esame per agenti di commercio e allesame per agenti di affari in
mediazione.

Settembre 2003: Relatore nel seminario " Gare d'appalto Internazionali - Le opportunita nel
settore delle costruzioni" presso la Camera di Commercio di Torino.

Luglio 2004: Relatore nel seminario " Gare d'appalto Internazionali - Le opportunita per le
piccole e medie imprese - Le A.T.." presso la Camera di Commercio di Torino.

Marzo 2005: Relatore nel seminario " Gare d'appalto Internazionali - analisi del bando di
gara" presso il Centro Torino Incontra.

Novembre 2005: docente nel corso “Il Mondo come mercato: come iniziare e sviluppare
un'attivita internazionale” presso il Consorzio Piemontese di Formazione per il Commercio
Estero.

Gennaio 2006: docente nel corso “ll Mondo come mercato: come sviluppare ed
incrementare un'attivita internazionale” presso il Consorzio Piemontese di Formazione per il
Commercio Estero — Unione Industriale di Cuneo.

Marzo 2006: docente di contrattualistica internazionale presso la Camera di Commercio di
Cuneo — corso di formazione per il personale dipendente.

Ottobre 2006: docenza presso “Istituto per il Commercio Estero”, Aosta

Aprile 2007: docenza presso I'Universita degli Studi di Torino, facolta di Economia e
Commercio. Seminario “Tematiche di Supply Chain e risoluzione delle controversie con i
fornitori”.

Giugno 2007: relatore nel seminario “India: opportunita di collaborazioni e investimenti, profili
contrattuali e fiscali”, presso la Camera di Commercio di Cuneo.

Febbraio 2008: docenza per ADACI for Management presso Alenia Aeronautica —
Pomigliano d’Arco (NA) e Torino.

Maggio - Giugno 2008 / Dicembre 2008 - Gennaio 2009: docente di contrattualistica
internazionale nel corso "ABC dellimport - export”, presso il CEIP.

Giugno/luglio 2008: docenza per ADACI for Management presso Sews Cabind — Collegno
(TO)

Maggio 2009: docenza per ADACI for Management presso Alenia Aeronautica — Pomigliano
d’Arco (NA)

Gennaio — Febbraio 2010: intervento “Aspetti legali della marcatura CE” Convegni
organizzati da Fresia Alluminio, Torino — Savona.

2010, 2011, 2012, 2013, 2014, 205, 2016, 2017, 2018 — Docente presso il CEIP Piemonte
nei Corsi di formazione per il personale dipendente “ABC dellimport export” e “Elementi
delfimport export”.

Maggio 2012 — relatore nel Seminario “Lavorare in Francia: approfondimenti legali, fiscali,
doganali per il settore edile e settori correlati”. Presso la Camera di Commercio di Torino.
Ottobre 2013: intervento nel seminario: Destinazione Marocco — Le Regole del Business.
Novembre 2013 — docente presso Ordine degli Ingegneri della Provincia di Trento. Corso di
formazione: “Le competenze per linternazionalizzazione dei servizi professionali”
Dicembre 2013: intervento presso Unione Industriale di Torino —workshop Marocco.
Febbraio 2014: relatore nel seminario “La Tutela legale del design” — Torino.

Febbraio 2014: relatore nel seminario, (Progetto Skillab), “Le operazioni di vendita nei
mercati internazionali”.

Marzo 2014: relatore nel seminario "Fare business in Cina", presso CEIPIEMONTE spa.
Maggio 2014: relatore nel seminario "Partecipare alle gare d'appalto in Francia", presso
Camera di Commercio di Cuneo.

Settembre 2014: relatore nel seminario “Modalita di presenza in India: aspetti fiscali e legali”
presso CEIPIEMONTE spa.

Dicembre 2014: relatore nel seminario “"LAVORARE E VENDERE IN SVIZZERA E
FRANCIA", presso La Pépiniére d'Entreprises Aosta.

Febbraio 2015: relatore nel seminario "Forme di aggregazione e reti di imprese per
competere all'estero: aspetti legali e fiscali” nellambito dei Progetti Integrati di Filiera (PIF)
Piemonte Creative Industries Design + Luxury, Piemonte Gold Excellences e Piemonte
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Textile Excellence (PIANO STRATEGICO PER LINTERNAZIONALIZZAZIONE), presso
CCIAA Alessandria.

Marzo 2015: relatore nel seminario “Adempimenti per poter svolgere attivita di commercio su
aree pubbliche in Francia e Svizzera - Profili legali", Pépiniére des Entreprises — Aosta.
Maggio 2015: relatore nel seminario “Vendere all'estero nel comparto agroalimentare:
condizioni generali di vendita e tutele contrattuali”, Associazione Artigiani Novara.

Giugno 2015 : relatore nel seminario "Le operazioni di import-export” nellambito del piano
formativo “AbilMente” — Torino.

Giugno 2015: relatore nel seminario “Adempimenti per poter svolgere attivita di commercio
su aree pubbliche in Francia e Svizzera” — Pépiniere des Entreprises — Aosta.

Giugno 2015: docenza nell'lambito del progetto "Talenti per I'Export", sul tema "VENDERE
ALLESTERO: ASPETTI LEGALI E CONTRATTUALI E TUTELA DEL PAGAMENTO".
presso la Scuola di Amministrazione Aziendale — Torino.

Settembre 2015: docenza nel corso “VENDERE ALL'ESTERO: gli aspetti legali e
contrattuali, la tutela del pagamento, il recupero del credito”, presso Pépiniere d'Entreprises
—Aosta

Ottobre 2015: relatore nel seminario “Condizioni generali di vendita e tutele contrattuali nella
vendita internazionale - focus Arabia Saudita", presso Confartigianato sede di Savigliano
(CN).

Dicembre 2015: Docenza nel seminario "LAVORARE E VENDERE IN SVIZZERA: aspetti
legali", presso Pépiniere d'Entreprises - Aosta.

Giugno 2016: Docenza nel seminario “Forme di aggregazione tra imprese - Aziende settore
agroalimentare", presso Chambre Vald6taine, Regione Borgnalle 12 - Aosta.

Novembre 2016: Docenza nel seminario “LAVORARE IN SVIZZERA E FRANCIA”, presso
Pépiniére d'Entreprises Espace Aosta.

Maggio 2017: Docenza nel seminario “Venditore e acquirente a confronto: aspetti negoziali,
contrattuali e legali nel contratto di compravendita internazionale", presso Camera di
commercio di Cuneo, Via E. Filiberto 3, CUNEO.

Dicembre 2017: docenza nel seminario “"Fare rete conviene: Le forme di aggregazione tra
imprese come strumento per competere sul mercato (ASPETTI LEGALI)" presso Pépiniere
d'Entreprises Espace Aosta.

Febbraio 2018 - docenza presso 'Universita degli Studi di Torino, sede di Cuneo - facolta di
Giurisprudenza. Seminario “La professione di avvocato in ottica internazionale — Corso
Sistemi Giuridici Comparati, Prof. Poncibd.

Novembre 2018: Docenza nel corso di formazione Focus Tematico "COLLABORAZIONI,
AGGREGAZIONI E RETI D'IMPRESA" - Progetti Integrati di Filiera (PIF 2018-2019)
Aerospazio, Automotive,Meccatronica, Chimica verde e Cleantech, Salute e Benessere,
Agroalimentare, Abbigliamento, Alta Gamma e Design, Tessile - POR FESR 2014-2020.
Dicembre 2018 — gennaio 2019; corso di formazione aziendale presso GIESSE SPA

Aprile 2019 — intervento nel seminario "Collaborare per competere. Forme di aggregazione
e reti d'impresa per accelerare lo sviluppo del territorio — AOSTA.

Luglio 2019 — intervento nel seminario “"FORME DI AGGREGAZIONE E RETI D'IMPRESA
PER OPERARE CON L'ESTERO" (Progetto TRANSFORM - Programma INTERREG V-A
ltalia-Svizzera 2014-2020); Camera di Commercio VCO — BAVENO”.

Ottobre 2019: docenza Universitaria, Universita degli Sudi di Torino — Facolta di
Giurisprudenza — Corso di Sistemi Giuridici Comparati: seminario “La professione di
avvocato in ottica internazionale;

Novembre-dicembre 2019: docenza Universitaria: Universita degli Studi di Torino, Scienze
Internazionali; titolo dell'intervento “Laboratorio PMI, Internazionalizzazione e figura
dell'export manager”

Dicembre 2021 — Docenza Universitaria: Universita degli Sudi di Torino — Facolta di
Giurisprudenza — Corso di Sistemi Giuridici Comparati: seminario “La professione di
avvocato in ottica internazionale;

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi della vigente normativa
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